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证券代码：300416                                    证券简称：苏试试验 

                                    

苏州苏试试验集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2023-001 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观 

其他 （电话会议） 

投资者单位名

称及人员姓名 

富国基金，平安基金，汇添富基金，嘉实基金，博时基金，

永赢基金，上投摩根基金，建信基金，景顺长城基金，富安

达基金，银河基金，广发证券，中信证券，中信建投证券，

长江证券，安信证券，兴业证券，信达证券，天风证券，国

盛证券，国海证券，西南证券，国元证券，财通证券，东吴

证券，东北证券，国信证券，中泰证券，瑞银证券等 260 家

机构和个人投资者参加本次电话会议。 

时间 2023 年 4 月 12 日 

地点 电话会议 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长兼总经理        钟琼华 

副总经理兼董事会秘书  陈  英 

证券事务代表          骆星烁 

投资者关系总监        向雪莹 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

Q：介绍一下公司 2022 年度财务和经营情况？ 

A：公司 2022 年营业收入 18.05 亿元，同比增长 20.21%，归

母净利润 2.7 亿元，同比增长 41.84%，扣非归母净利润 2.39
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亿元，同比增长 41.69%。 

分板块来看，试验设备营收 6.12 亿元，同比增长 15.11%，毛

利率为 33.77%；环境可靠性试验服务营收 22 年收入 8.4 亿元，

同比增长 27.93%，毛利率为 56.94%；集成电路验证与分析服

务营收 22 年整体收入 2.51 亿元，同比增长 14.67%，毛利率

为 57.07%。 

 

Q：公司近几年的产能扩充情况？ 

A：2022 年扩大了设备的生产场地，前期扩产的苏州、西安、

青岛、成都等规模以上的实验室已经开始陆续释放产能。此

外在泸州、绵阳等地设立专项实验室，细化网点布局，2023

年公司会持续产能投放，并完善新能源汽车、EMC、宇航、

无线通讯以及半导体检测的能力。 

 

Q：设备端公司有新的产能投产，后几年的弹性如何？  

A：公司会继续扩充产能，因为之前产能已经比较吃紧，随着

设备越来越大，占用的场地也会越大，公司需要与之适应。  

 

Q：公司未来几年实验室的布局思路，以及公司投入资本开支

的节奏如何？ 

A：环试方面会继续扩充中心实验室的产能，并以中心实验室

为支点补充专项实验室，把实验室网络织的更密。新能源汽

车产品检测作为重要的募投项目，会在一两年之内去投建。

资本开支会根据年度或平时的需要来做调整，近两年将维持

较高的资本开支。 
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Q：新能源汽车试验现在主要在广州、重庆和苏州三个地方

吗？ 

A：目前以三个点为主，苏州目前是能力最全的，重庆要建新

能源汽车产品检测中心的分点，广州实验室和东莞实验室很

大一块业务是做新能源汽车检测的。 

 

Q：新能源汽车的客户现在市场上主流的厂商都涵盖在内吗？ 

A：基本是的。 

 

Q：市场上有人担心新能源汽车行业增速放缓，对公司的新能

源汽车检测业务有影响吗？ 

A：新能源汽车我们做的以研发端为主，不论汽车产能或者行

业格局变化，有两个总体趋势不变：一是新车型推出，二是

性能改善技术更新迭代，所以对公司试验服务的需求还是不

断增加的。 

 

Q：成都实验室 2022 年受到了限电和疫情影响，现在搬到新

的场地，产能大幅度提升，2023 年增速会更加明显？ 

A：成都实验室 2022 年除了限电和疫情影响，还有场地影响，

2023 年 1 月搬到新场地，所以增速要求比较高。 

 

Q：上海宜特 2022 年净利润率下降的原因？ 

A：受疫情的影响，产能利用率没有跟上。 
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Q：公司是否承接卫星制造类公司的检测业务？ 

A：公司在苏州和北京成立宇航产品检测实验室，当时觉得民

用卫星或者说航天产品会越来越多。这两年收入不错，北京

实验室还要扩产。 

 

Q：从下游看，船舶业务 22 年占比提升三个点以上，收入增

长 160%，船舶业务是不是青岛实验室做的比较多，这块增长

的需求来源是什么？ 

A：近几年船舶的可靠性试验量增加。青岛实验室营收增速最

快但收入占比不是最高的，苏州和武汉实验室船舶业务的比

例比较高。 

 

Q：环试服务单价未来会否有提升趋势？ 

A：从实验室设备端可以看出，市场对大吨位设备、综合类设

备的需求越来越大。以新能源汽车为主的客户为例，从零件

到部件再到整机/车试验，需求变化明显，价格也会随之变化。 

 

Q：公司未来 3-5年是否会把如新能源汽车电池、电磁兼容等

在全国范围内做成专业检测机构铺开？ 

A：新能源汽车和电磁兼容是两个维度，新能源汽车是按照客

户行业划分的，目前公司定位主要是长三角、广东、重庆。

电磁兼容其实是环试服务的一个专业，目前公司主要的实验

室都增加了该项能力。  

 

Q：结构性来看，公司未来两三年行业投入的方向会不会有新
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的变化？ 

A：会根据需求及时调整。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2023 年 4 月 12 日 

 


